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Эфир заполнен устрашающими сообщениями: количество разводов растет, все больше
пенсионеров вынуждены жить за свой счет, потому что семья им не помогает, а братья и
сестры ссорятся из-за материальных благ. Однако специалисты СК «Allianz РОСНО
Жизнь» опровергают мрачную картину мира и утверждают – члены семьи искренне
заботятся друг о друге! И цифры служат тому явным доказательством: 20% детей
открывают накопительные программы страхования жизни для своих родителей и еще 8%
– пенсионные (анализировался страховой портфель агентской сети компании «Allianz
РОСНО Жизнь», отчетный период – с 01.01.2011 по 04.04.2012).

  

  

Накопительные и пенсионные программы по страхованию жизни позволяют решить одну
из самых насущных задач в стране, где все так быстро меняется. Создать на будущее
дополнительную «подушку безопасности» в виде крупной суммы сбережений и
обеспечить гарантированную материальную поддержку в случае ухудшения здоровья
(травма или болезнь). Полисы по страхованию жизни может открыть любой человек, вне
зависимости от его статуса и социального положения. И что самое важное – любой член
семьи может таким образом помочь близкому человеку.

  

Именно поэтому этот вид финансовый защиты популярен среди родственников: 20%
детей открывают накопительные программы для своих родителей, еще 8% –
пенсионные. 28% супругов открывают в пользу друг друга полисы по накопительным
программам, 23% – по пенсионным. Сестры и братья в пользу друг друга (в различных
комбинациях) заключают до 5% накопительных договоров по страхованию жизни, до 3%
– пенсионных.

           

Дети для родителей

    

Супруги друг для друга

    

Братья/сестры друг для друга
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Накопительные программы

  
     

20%

   

28%

   

5%

  
     

Пенсионные программы

  
     

8%

   

23%

   

3%

  
  

При анализе были задействованы дополнительные продуктовые кластеры и
родственные круги, которые не отражены в этой таблице.

  

Джеймс Хайдема, один из идеологов страхования, автор книжных бестселлеров и
тренингов, сказал: «Страхование жизни – это бизнес по защите семей». И это
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действительно так. Страхование жизни стоит на страже семьи и защищает ее
настоящее и будущее, гарантируя возможность достойно пережить денежные
затруднения и помочь накопить крупную сумму на исполнение заветного желания.

Источник: www.wiki-ins.ru, 20.08.12
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